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SZKOLENIE ONLINE: Jak wspdtpracowac z biznesem w NGO

2026-02-19

Zapraszamy na praktyczne szkolenie dla przedstawicieli NGO, ktérzy chca skuteczniej dociera¢ do biznesu i
budowa¢ partnerskie, dtugofalowe relacje - zamiast wysyta¢ wiadomosci ,,w ciemno” i czekac bez
odpowiedzi.

Podczas spotkania poznasz perspektywe firm: jak mysla, czego szukaja i dlaczego sposéb komunikacji
NGO ma kluczowe znaczenie.

Poznasz, jak firmy mysla o wspétpracy i czego oczekujg, a nastepnie przejdziesz przez caty proces
kontaktu krok po kroku: od wyboru firm i dotarcia do oséb decyzyjnych, przez przygotowanie
pierwszej wiadomosci i rozmowy, az po follow-up i dziatania w sytuacji braku odpowiedzi.

To praktyczny warsztat dla przedstawicieli NGO, ktérzy chca uporzgdkowac dziatania wobec biznesu i
przestac dziatac¢ ,na chybit-trafit”.

Dla kogo? Dla osdb z organizacji pozarzadowych, ktore:

prébowaty pisac do firm, ale nie dostawaty odpowiedzi,

nie wiedzg, jak przedstawia¢ NGO tak, by zainteresowac partnera,

e CzUj3, Zze majg wartosc - ale nie potrafig jej pokazad jezykiem biznesu,
chcg budowad dtugofalowe, partnerskie relacje z firmami.

Co zyskasz?

e zrozumiesz, jak mysli biznes i dlaczego to kluczowe dla skutecznosci,
nauczysz sie prowadzi¢ rozmowy z firmami jak proces, a nie przypadek,
bedziesz wiedzie¢, jak dociera¢ do wtasciwych oséb i unikad bteddéw.
zaczniesz budowac swojg pewnos¢ w kontaktach 1:1 i online.

e zaczniesz budowac partnerskie relacje - nie tylko prosi¢ o wsparcie.

Dowiesz sie m.in.:

e jak znalez¢ firmy potencjalnie zainteresowane wspoétpraca,
e jak dotrze¢ do wtasciwych oséb decyzyjnych,

e jak pisa¢ wiadomosci, ktére nie wpadajg do kosza,

e jak mowic o swojej organizacji w sposdéb, ktéry angazuje,

* jak budowac relacje - od pierwszego kontaktu po follow-up.
e jak dziata¢, gdy odpowiedzi nie ma (jeszcze).

Kiedy? 10.03.2026 godz. 15:30
Gdzie? Szkolenie online


http://m.in
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Formularz zapisu: https://tinyurl.com/4njb2hzy

Przemystaw Stanisz - wspoétzatozyciel Social Movers Hub, zatozyciel NorthStar Consulting
Group & Prezes Fundacji Hearty.

Przemek posiada dwudziestoletnie doswiadczenie w sprzedazy i zarzadzaniu. Spedzit piec lat pracujac
w sprzedazy bezposredniej dla korporacji w USA. Szkolit i zarzadzat setkami sprzedawcow i
marketeréw w USA, Polsce, Stowacji, Wegrzech, Ukrainie, Krajach Battyckich, Francji, Wielkiej Brytanii
itp. Wspbétzatozyciel licznych firm i marek dziatajacych na rynku europejskim, pomagajacych podnosic
efektywnos¢ sprzedazy i marketingu oraz skalowaniu biznesu za granice.

Pracowat z wieloma firmami od najmniejszych, jednoosobowych startupéw, poprzez Polskie duze
organizacje jak PKP czy Dotpay do ogromnych korporacji jak Deutsche Telekom, Cisco, Google,
Lionbridge itp.

Od 7 lat wspiera takze organizacje pozarzadowe w budowaniu ich skutecznosci zarzadczej, budowania
skali dziatania i nawigzywania wspotprac z biznesem. Odpowiada za sukces pozyskania licznych
partnerstw biznesowych Fundacji Hearty, w ktérej petni role Prezesa.


https://tinyurl.com/4njb2hzy

